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1l. Objectif Clobal de Cnte 1

Développer un marché durable de Kits solaires
autonomes de haute aualité (dont les standards
sont sont reconnus et comparables au produits
Lighting Clobal). en amélicorant IPacces au
financement des entrenrises d°énergie solaire et de
leurs clients.

Pico-PV (< 10Wp)

SHS-PV (< 350Wp)




Objectifs Spécifiaues

> Mettre en place une ligne de crédit permettant au marcheé de
I°énergie solaire de disposer d°un acces aux financements., aussi
bien pour les importateurs /distributeurs aue pour les
consommateurs:

> Apporter une assistance technique aux entreprises d°énergie
solaire afin de développer un réseau de distribution de produits
certifiés:

> Implanter une chaine de valeur de systémes solaires de aualité
pour accroitre IPeffort de vulearisation freiné par les produits de
provenance et aualité douteuses

> Initier de nouveaux modeles de paiement adaptés aux ruraux
par Pintroduction du PAYCGO.



A court et moyen terme

> contribuer a rehausser le taux d°acces des ménages a
I°’énergies

> Ameliorer les conditions de vie de nos enscignants., Corps
meédical. etc. vivant en milieu rurals

> Assurer une transition ¢énergétiaque aux populations
vivant en zone périurbaine non desservie par le réseau
¢lectriaues

» DRéduire le cout de production des exploitants agricoles
en remplacant progressivement les groupes électrogenes
par les pompes solaires:

> Contribuer a I’atteinte des objectifs du Programme de la
Denaissance Acte Il et du PDES 2017- 2021.




1. Ancrage institutionnel

1. La Direction GCénérale des Onéerations Financieéres et
des PRéformes DECOFLR (Ministere des Finances) est
chargée de gérer la ligne de credit aui servira a
financer la composante 1 du projet NESAD.

2. 1I° Agence National d°Energie Solaire (ANEDRSOL) est
chargée de la mise en cuvie techniaue de la
composante 1. et de la coordination entre acteurs
intervenant dans la composante.
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V. Risaues liés a 1a ligne de credit

Causes probables Conséquences probables

v’ Faiblesse des plans d’affaires et du v Faible utilisation de la

réseau de distribution; ligne de crédit;
Indisponibilité des v' Manque de garantie; v Indisponibilité de kits
dossiers v’ Faible capacité financiéres des solaires de qualité;
bancables entreprises v" Non atteinte des
v' Manque d’expérience. objectifs du Projet.
v' Rigidité des conditions d’accés ala ' Faible utilisation de la
ligne de crédit; ligne de crédit;
v" Taux d’intéréts élevés; v" Mauvaise
Manque v E:(igel?ce de garantie et de plan appréciation des kits
R e d affal,re; ' . solalres;.
entreprises et v Cherté des produits certifiés; v" Non atteinte des
v’ Faiblesse de la objectifs du Projet

consommateurs .. .
Communication/Marketing;

v’ Faible expérience des entreprises
solaires et agressivité des produits
concurrentiels.




Lisaues liés a 1a ligsne de créedit suite)

Risques majeurs Causes probables Conséquences probables

Limitation et
faiblesse des
activités de
communication

Financement des
produits non
éligible

v' Mauvaise exécution du contrat
de la firme de communication;

v Insuffisance des ressources
financieres;

v Supports de communication
inadaptés;

v" Non respect des clauses
contractuelles par les
entreprises solaires;

v’ Faiblesse du contrdle technique
des équipements;

v’ Faiblesse des procédures des
banques.

v

v

v

AN

Faible utilisation de la
ligne de crédit;
Mauvaise appréciation
des kits solaires;

Non atteinte des
objectifs du Projet.

Inéligibilité des produits
a la ligne de crédit;
Mauvaise appréciation
des produits;
Insatisfaction des clients;
Foisonnement des Kits
solaires de qualité
douteuses.

(0]




Missions speécifiaues de PANEDRSOL
a travers la Composante 1

> Mener des campagnes dinformation et de
sensibilisation a travers la firme de communication g

> Assurer le controle techniaue et le suivi & évaluation
des activiteés:

> Appuyer et encadrer les activités de la firme en
charge de PPincubation et de PIPaccéelération des
entreprises solaires (CIPMIEN).




BENEFICIAILRES ( Clients)

> Les ménasges.

> Les agriculteurs situés dans les zones rurales et
périurbaines.

> Les entreprises,

> Les détaillants

> Distributeurs

> Les établissements publics.

> KFtc.




V. Diagnostic et valeur ajoutée du NESAD
Flément du diagnostic

Valeur ajoutée escomntée du
NESAD

1. Un faible pouvoir d°*achat des
consommateurs et un acces limité au
crédit a la consommation pour les
revenus modestes

2. Un acces limitée au financement des
importateurs/distributeurs surtout dans
le domaine des technologies solaires

3. Des niveaux élevés de taux et droit a
IFimportation rendant les produits de
aualité peu accessibles et cuvrant la voie
aux produits de contrefacon

4. I’absence d°une chaine de distribution
de produits de qualité. rendant la
concurrence d°acteurs informels plus
forte

3. Un foisonnement de produits de
diverses provenances et aualités

€. Une frilosité des banaues a investir
dans un secteur ou la aualité et donc la
durabilité est peu encadrée et maitrisée

Ouverture d°une ligne de crédit aupres des IMF pour
les détaillants et les revenus modestes

Ouverture d°une ligne de crédit aupreés des banaues
commerciales locales pour les importateurs /
distributeurs

Message fort de I’Etat du Niger par la signature d°un
arrété conioint ME/MF portant exonération des
éauinements solaires

Mise en place d°’un mécanisme d°’accompagnement
du développement du marché scolaire regroupant
plusieurs acteurs: CNES. DCFOL. firme de
communication. divers spécialistes et consultants.
CIDMEN

Incitation aux modeéles de partenariats liant les
locaux aux firmes produisant des produits de
certification reconnue (Lighting Global)

(23]

Levée progressive de I'appréhension des banaues
par un cadrage d°ensemble alliant
aualité/earantie/durabilité (composante 1 NESAD)



Vi. Résultats attendus
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ViL.Similitude avec le RLOCED
(Régional of Creed Project)

le ROGED est composée de deux volets principaux:

Yolet 1: Soutenir les secteurs public et priveé pour
IPameélicoration d°un environnement favorable a
I’investissement priveées

Yolet 2: Promouvoir les flux financiers vers le secteur prive.

Ces deux volets du ROCED cadrent parfaitement avec
1I°objectif princinal de la composante 1 aui est de:

« déevelopper un marche durable des systemes solaires DV, a
travers un modele d°affaire et un mecanisme de
financement adanteé »







